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Verkaufsleiter Deutschland (m/w/d)

Vertrieb ) Volizeit @ Heilbronn (DE)

WOLFFKRAN ist ein international agierender Hersteller, Vermieter und Serviceprovider von Turmdrehkranen mit Niederlassungen in Europa, im Nahen Osten
und in den USA. Als Technologie- und Qualitatsfiihrer erarbeiten wir fiir jeden Kunden und jede Baustelle die optimale Losung. Dies gelingt uns mit engagierten
Mitarbeiter*innen, die an der standigen Innovation und strategischen Expansion arbeiten.

Sie starten bei WOLFFKRAN mit der Hauptaufgabe “Vertrieb von Turmdrehkranen” und verantworten den Ausbau, Erhalt und die Intensivierung bereits
vorhandener und neuer Kundenkontakte. Dazu Gbernehmen Sie als Sales Manager ein eigenstandiges Gebiet, fiir das Sie die volle Umsatzverantwortung
tragen. Hier erarbeiten Sie sich mit Kompetenz die fachliche und WOLFFKRAN-spezifische Expertise und sollen - nach entsprechendem Erfolg - mehr
Verantwortung tGbernehmen.

Wir bieten die auRergewdhnliche Entwicklungschance, nach griindlicher Einarbeitung in die Position als Stellvertreter des Geschaftsfihrers Vertrieb & Service in
Deutschland hineinzuwachsen. Mit zunehmender Verantwortung werden Sie in alle Vertriebsaktivitaten fir Deutschland in direkter Abstimmung mit dem
Geschéfsflihrer Vertrieb Deutschland involviert. Gemeinsam werden Sie die strategische Ausrichtung des Vertriebs in Deutschlands gestalten, Key Account
Kunden betreuen und das Gesamtbudget Deutschland sowie Ihr Budget fiir Ihr eigenes Gebiet planen.

Welche Aufgaben erwarten Sie? Was ist Ihr Anforderungsprofil?

B Vertrieb von Turmdrehkranen: Sie libersetzen die Erwartungen und B Ein abgeschlossenes wirtschaftliches oder technisches Studium, z.B.
Anforderungen unserer Kunden in passende Lésungen. Betriebswirtschaftslehre, Ingenieurwissenschaften o.A.

B Erarbeitung der Position als Stellvertretender Geschaftsfiihrer Vertrieb & B Ein gutes technisches Grundverstandnis als Voraussetzung genauso wie
Service Deutschland mit fachlicher Fiihrung des Vertriebsteams die echte Freude an ,grof3er” Technik

B Konzeptionelle Kundenbetreuung, Mitbetreuung von Key Account Kunden B Profunde Kenntnisse und mehrjahrige Berufserfahrung, vorzugsweise aus

B Aufbau, Erhalt und Intensivierung vorhandener Kundenkontakt. der Kranwelt, alternativ aus dem Baumaschinen oder

B Nachverfolgung der Rentabilitét der Auftrage und offenen Posten Investitionsglterbereich

B Ganzheitliche Vertriebsabwicklung von der Angebotserstellung bis zum B Umfassende nachweisbare Erfahrung im Vertrieb mit Budget- und
Zahlungseingang. Umsatzverantwortung im 7-stelligen Bereich

B Unterstltzung der Vermieter und Vertriebsberater bei Verkauf und Miete B Mehrjahrige nachweisbare Erfahrung in motivierender Mitarbeiterfiihrung
von Kranen und Ersatzteilen. ist uns sehr wichtig und daher ein Muss

B Marktbeobachtung und -analyse, Kommunikation relevanter Kennzahlen B Sicheres, lberzeugendes und seritses Auftreten
und Branchentrends. B Kundenorientierung - Schnell erfassen Sie die Kundenperspektive und

Uiberzeugen Menschen fachlich und personlich.

B Selbststandige Arbeitsweise, Eigeninitiative und Zuverlassigkeit,
ausgepragtes unternehmerisches Denken

B Sie sind flexibel, belastbar, stressresistent und gern in Deutschland
unterwegs (Reisetatigkeit ca. 50%)

Das klingt interessant flir Sie? Dann bewerben Sie sich bitte direkt, unter Angaben zum nachstmaoglichen Eintrittstermin und Ihrer Gehaltsvorstellung. Bitte
verwenden Sie dafiir den Button "Jetzt bewerben" oder gehen Sie auf unsere Karriereseite unter www.wolffkran.com

Wir freuen uns auf lhre Bewerbung.

Ihre Benefits
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Attraktive Entwicklungs- Firmenwagen Mitarbeiter Betriebliche S_Ob-F\t’a(ij Abwechslungs- Jubildums-
Vergiitung perspektive werben Weiterbildung [enstia reiches und gratifikation
Mitarbeiter Leasmg spannendes
Aufgabengebiet

Folgen Sie uns
m auf Social Media m u



https://www.linkedin.com/company/wolffkranofficial
https://www.linkedin.com/company/wolffkranofficial
https://www.facebook.com/wolffkran
https://www.facebook.com/wolffkran
https://www.instagram.com/wolffkranofficial/
https://www.instagram.com/wolffkranofficial/
https://www.youtube.com/channel/UCTb28NAeQ9dEQ1If7Nk4oVA
https://www.youtube.com/channel/UCTb28NAeQ9dEQ1If7Nk4oVA

Kontaktdetails

Sie sind interessiert oder haben Fragen?

Ihre Ansprechperson fiir fachliche Fragen: Ihre Ansprechperson fiir HR-Fragen:
Andreas Kahl Human Resources
Geschaftsfiihrer/Managing Director & Head of Sales DACH-Region Jennifer Dillan
E-Mail: a.kahl@wolffkran.de +49 35456 674 213
Telefon:+49 7131 9815 325 WOLFFKRAN GmbH
AustralBe 72

74076 Heilbronn, Deutschland
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